
 
 

PS-025 การเจรจาตอ่รองส าหรบังานจดัซือ้จดัจา้งสมยัใหม ่

(Negotiation for Modern Procurement & Supply) 

รุ่นท่ี 178 - วนัศุกร์ท่ี 19 สิงหาคม 2565 
วนัองัคารท่ี 18 ตุลาคม, วนัพฤหสับดีท่ี 17 พฤศจิกายน, พฤหสับดีท่ี 22 ธนัวาคม 2565  

ZOOM Online /โรงแรมจสัมิน สุขมุวทิ 23 
 

วทิยากร   :        

  คณุเชีย่วชาญ รตันามหทัธนะ ภ.บ., น.บ.,  C.P.M.,A.P.P.,MCIPS               
 ไดรั้บเลอืกใหเ้ป็นนายกสมาคมคนแรก ของสมาคมบรหิารงานการจัดซือ้ และซพัพลายเชนแหง่ประเทศไทย 
(PSCMT) ตัง้แตเ่ริม่กอ่ตัง้เมือ่พฤศจกิายน 2531 และไดรั้บเลอืกตัง้ใหด้ ารงต า่แหน่งนายกสมาคมอยา่งตอ่เนื่องจน
มาถงึ มนีาคม 2550 รวม 13 สมัย อยูใ่นต าแหน่งนายกสมาคมตดิตอ่กนั รวมทัง้ส ิน้เป็นเวลาถงึ 18 ปี 4 เดอืน ปัจุ

บนัเป็นทีป่รกึษากติตมิศักดิถ์าวร ของ สมาคมบรหิารงานจัดซือ้และซพัพลายเชนแหง่ประเทศไทย 
 

 

แนะน าหลกัสตูร 
 

เพือ่ใหผู้ร้่วมสมัมนาไดต้ระหนักวา่ การท าธรุกจิทกุชนดิเต็มไปดว้ยการตอ่รอง ทัง้ทีรู่ต้วัและไมรู่ต้วั ทัง้มรีูปแบบและ
ไรรู้ปแบบ หากขาดทักษะทีถ่กูตอ้งในการเจรจาตอ่รอง ยอ่มท าใหธ้รุกจิเสยีหายหรอืขาดประโยชนท์ีค่วรจะได ้

หลกัสตูรนีจ้ะท าใหเ้ขา้ใจหลักการและวธิทีีจ่ะเจรจาตอ่รอง เพือ่ใหไ้ดม้าในสิง่ทีพ่งึจะไดอ้ย่างมปีระสทิธภิาพ

ประสทิธผิล และเขา้ใจวธิเีจรจาตอ่รองเป็นทมี  
 

หวัขอ้สมัมนาเชงิปฏบิตักิาร  เวลา 09.00 – 16.00 น.   
 ปรับแนวคดิใหถ้กูตอ้งเสยีกอ่นวา่การเจรจาตอ่รองทีม่ปีระสทิธภิาพนัน้ มใิชก่ารโตว้าท ีมใิชก่ารการเอาแพ ้

เอาชนะ มใิชก่ารพบกนัครึง่ทาง และมใิชแ่บง่กนัคนละครึง่ หรอืถอยคนละกา้ว  
 ทัง้เราและซพัพลายเออรต์า่งก็ท าธรุกจิ และเป้าหมายก็เหมอืนกนัคอืตา่งก็ตอ้งการก าไร จงึตอ้งเรยีนรู ้

วธิกีารทีจ่ะเจรจาตอ่รองใหช้นะทัง้คู ่แบบทีเ่รยีกวา่ Win-win negotiation 

 กลยุทธใ์นการยอมบางอยา่ง เพือ่ใหไ้ดบ้างอยา่งเป็นการแลกเปลีย่น 
 การเจรจาตอ่รองในงานจัดซือ้จัดจา้งสมัยใหม ่มใิชห่มกมุน่อยู่แตเ่รือ่งราคาและเครดติเทอม ยังมอีกีหลาย

เรือ่งทีส่ามารถหยบิยกมาเจรจาเพือ่ใหเ้กดิประโยชนต์อ่ธรุกจิของทัง้สองฝ่าย 
 รูต้วัหรอืเปลา่วา่ซพัพลายเออรแ์ตล่ะรายมองเราแบบไหน 

 ตวัอยา่งในการเตรยีมตวัและการท าการบา้นกอ่นจะลงมอืเจรจาตอ่รอง 
 การใชค้ าถามแตล่ะแบบในระหวา่งการเจรจาตอ่รอง 

 ในระหวา่งการเจรจาตอ่รอง ตอ้งฟังอย่างไรจงึจะมปีระสทิธภิาพ 

 ขอ้ควรท าและขอ้หา้มในแตล่ะชว่งของการเจรจาตอ่รอง 
 กลยุทธใ์นการโนม้นา้วจงูใจ 

 จัดทมีเจรจาอยา่งไร จงึจะมปีระสทิธภิาพ 
 ถาม-ตอบปัญหา 

 

คา่อบรม :  ทา่นละ 3,000 บาท + VAT 7% รวมเป็น 3,210 บาท (Online ZOOM) 

   ทา่นละ 3,900 บาท + Vat 7%  รวมเป็น 4,173 บาท (Onsite Hotel) 
 

เงือ่นไขการอบรม... หา้มบนัทกึภาพ วดีโีอ แชร ์หรอืน าไปเผยแพร่ 
*หมายเหต ุ เฉพาะนติบิคุคลสามารถหักภาษี ณ ทีจ่า่ย 3 % ได ้ราคานีร้วมเอกสาร อาหารวา่งและอาหารกลางวนั

ตลอดหลกัสตูร ใบเสร็จคา่ลงทะเบยีน สามารถน าไปบนัทกึหักคา่ใชจ้่ายทางบัญชไีด ้200 % 
-------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- 

สนใจหลักสตูรหรอืบรกิารของเรา สามารถตดิตอ่ไดท้ี ่ : 
บรษัิท เอสเอสอาร ์ควอลติี ้เซ็นเตอร ์(ไทยแลนด ์) จ ากดั  ( ส านักงานใหญ ่) 
29/266 หมู่ที ่2 ต าบลคลองสาม อ าเภอคลองหลวง จังหวดัปทมุธานี 12120  

TEL: 092-835-2953 , 092-775 5853 , 02-102-1898  FAX : 02-569 6537 
E-mail: ssr.qualitycenter@gmail.com Web.: www.ssrqualitycenter.com   
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