
  
 

 

ท ำงำนจดัซือ้อยำ่งมอือำชพีในกำรประหยดัตน้ทนุ 
(Professional Purchasing Role in Cost Savings) 

 

วนัจนัทรท์ี ่23 พฤศจกิำยน 2563  

 โรงแรมจสัมนิ สุขมุวทิ 23 
 

วทิยากร   :       

  คณุเชีย่วชาญ รัตนามหัทธนะ ภ.บ., น.บ.,  C.P.M.,A.P.P.,MCIPS 
               ไดร้ับเลอืกใหเ้ป็นนายกสมาคมคนแรก ของสมาคมบรหิารงานการจัดซือ้และซพัพลายเชนแหง่ประเทศไทย (PSCMT) ตัง้แต่

เริม่กอ่ตัง้เมือ่พฤศจกิายน 2531 และไดร้ับเลอืกตัง้ใหด้ ารงต ่าแหน่งนายกสมาคมอยา่งตอ่เนื่องจนมาถงึ มนีาคม 2550 รวม 13 สมัย อยูใ่นต ่า

แหน่งนายกสมาคมตดิตอ่กัน รวมทัง้สิน้เป็นเวลาถงึ 18 ปี 4 เดอืน ปัจุบันเป็นทีป่รกึษากติตมิศักดิถ์าวร ของ สมาคมบรหิารงานจัดซือ้ 

และซ พพลายเชนแหง่ประเทศไทย 

 
แนะน ำหลกัสตูร 
 

การลดตน้ทนุ การท า Cost saving การท า Cost down เป็นเรือ่งปกตทิีทุ่กบรษัิทตอ้งท า แตเ่ป็นทีป่ระจักษ์ชดัเจน
วา่การเอาเปรยีบหรอืบบีคัน้กดขีนั่น้ มปีระโยชน์ฉาบฉวยเพยีงในระยะสัน้ แตก่ลับจะสง่ผลรา้ยตอ่เนื่องระยะยาว การ

ท างานจัดซือ้ยุคใหมใ่นเชงิของ P&S (Purchasing & Supply Management) จงึตอ้งเรยีนรูว้ธิใีช ้SRM เพือ่ลด
ตน้ทนุใหถ้กูตอ้ง อันจะไดร้ับผลดอีย่างยั่งยนื 

ส าหรับสมัพันธภาพกับซพัพลายเออรนั์น้ ไมม่คีวามจ าเป็นจะตอ้ง Partnership ท่ัวไปหมดทุกเจา้ จงึตอ้งเรยีนรูว้า่
เจา้ใดทีเ่ราควรตอ้งอยูห่า่งๆ และเจา้ใดทีต่อ้งสนทิสนมใกลช้ดิ และถา้หากจะตอ้งเป็น Partnership กันจะตอ้งท า

อยา่งไรฝ่ายขายยคุใหมเ่ขาใช ้CRM (Customer Relationship Management) เพือ่สรา้งยอดขายและความเตบิโต

อยา่งย่ังยนื สว่นฝ่ายจัดซือ้ยคุใหมก็่ใช ้SRM (Supplier Relationship Management) มาใชท้ างาน P&S เชงิกล
ยทุธ ์เพือ่ลดตน้ทนุใหบ้รษัิทอยา่งยั่งยนื 
 

 
หวัขอ้สมัมนำ  เวลำ 09.00 – 16.00 น.  
 

• เมือ่จะท า Cost Reduction ระวังตกหลมุพรางของ Price Reduction 
• Cost Savings ตอ้งด ูTCO และ LCC 
• เครือ่งมอืทีจ่ะน าไปสู ่SRM คอือะไรบา้ง 
• Pareto (ABC) Analysis 
• Supplier Positioning Model 
• Supplier Preferencing Model 

• Market Management Matrix 
• Relationship Spectrum 
• วางยทุธศาสตรเ์รือ่งการเลอืกซพัพลายเออร ์การเลอืกเทคนคิการจัดซือ้ การจัดการความสัมพันธ ์และการเลอืกนัก
จัดซือ้ทีรั่บผดิชอบ ส าหรับสนิคา้และบรกิาร 4 ประเภท 
• Non-critical Supplies 
• Leverage Supplies 
• Bottleneck Supplies 
• Critical Supplies 
• เทคนคิการคบคา้กันแบบ Partnership 
• การบรหิาร Tactical Relationship และ Strategic Relationship 
• การยตุคิวามสัมพันธก์ับซพัพลายเออร ์

 

 
 
สนใจหลักสตูรหรอืบรกิารของเรา สามารถตดิตอ่ไดท้ี ่ : 
บรษัิท เอสเอสอาร ์ควอลติี ้เซ็นเตอร ์(ไทยแลนด ์) จ ากัด ( ส านักงานใหญ่) 
29/266 หมูท่ี ่2 ต าบลคลองสาม อ าเภอคลองหลวง จังหวัดปทมุธานี 12120  
TEL : 092-835-2953 , 092 775 5853, 02-102 1898  FAX : 02-569 6537 

E-mail : ssr.qualitycenter@gmail.com ,Web. : www.ssrqualitycenter.com    

คำ่อบรมเพยีง ทำ่นละ 3,900 บำท รวม 
VAT 7% เทำ่กบั 4,173 บำท 
 

 *หมายเหต ุ เฉพาะนติบิคุคลสามารถหักภาษี 
ณ ทีจ่่าย 1.5 % ได ้ราคานี้รวมเอกสาร อาหาร

วา่งและอาหารกลางวันตลอดหลักสตูร ใบเสร็จ
คา่ลงทะเบยีน สามารถน าไปบันทกึหักคา่ใชจ่้าย

ทางบัญชไีด ้200 % 
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